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Prospects for the Textile and Apparel Industry in Sri Lanka
อุตสาหกรรมสิ่งทอและเครื่องนุ่งห่มเป็นอุตสาหกรรมที่มีชื่อเสียงและมีความสำคัญต่อโครงสร้างอุตสาหกรรมในประเทศศรีลังกามาก เป็นแหล่งการจ้างงานที่ใหญ่ที่สุดในกลุ่มโรงงานอุตสาหกรรมต่างๆและยังเป็นแหล่งรายได้จากการส่งออกอันดับหนึ่งของประเทศด้วย โดยในปี 2001 ทำรายได้ 53%จากการส่งออกทั้งหมด และ 69% จากการส่งออกรวมของภาคอุตสาหกรรม
การพัฒนาอุตสาหกรรมสิ่งทอได้รับการส่งเสริมจากรัฐบาลศรีลังการะหว่างปี 1960 ถึง 1970 สำหรับเป็นการผลิตเพื่อทดแทนการนำเข้า  ในขณะที่อุตสาหกรรมเครื่องนุ่งห่มได้ถูกพัฒนาในฐานะตัวขับเคลื่อนในภาคการส่งออก  การเจริญเติบโตที่รวดเร็วระหว่างปี 1980 ที่ศรีลังกาได้รับผลจากการมีโควต้าอย่างแน่นอน การมีแรงงานทีได้รับการอบรมแล้วและมีต้นทุนค่าจ้างแรงงานที่ต่ำ ตลอดจนการมีสาธารณูปโภคที่มีคุณภาพ
ตลอดระยะเวลา 20 ปี ที่ผ่านมาอัตราการเจริญเติบโตของการส่งออกในอุตสาหกรรมการเครื่องนุ่งห่มมีค่าเพิ่มขึ้นและคาดหวังว่าจะเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง แต่อย่างไรก็ตามยอดการส่งออกกว่า 95 % มุ่งตรงไปที่ตลาดในประเทศพัฒนาแล้วในกลุ่มประเทศตะวันตก เช่น สหรัฐฯ และ สหภาพยุโรปเพียงอย่างเดียว เป็นสาเหตุให้ในปัจจุบันอุตสาหกรรมได้รับผลกระทบอย่างมากจากภาวะเศรษฐกิจตกต่ำของทั้ง 2 กลุ่ม  ผลกระทบอื่นๆก็คือุตสาหกรรมเครื่องนุ่งห่มของศรีลังกาจำเป็นต้องพึ่งพาการนำเข้าผ้าและอุปกรณ์ตกแต่งจากต่างประเทศ  ด้วยเหตุนี้รายได้สุทธิของการส่งออกเครื่องนุ่งห่มต่อระบบเศรษฐกิจของประเทศศรีลังกามีเพียงประมาณ 35% เท่านั้น   อย่างไรก็ตามรัฐบาลศรีลังกายังคงระบุให้อุตสาหกรรมเครื่องนุ่งห่มเป็นกลุ่มอุตสาหกรรมที่สำคัญของระบบเศรษฐกิจ  จึงเป็นเหตุให้รัฐบาลสนับสนุนให้เป็นกลุ่มอุตสาหกรรมที่ได้รับการอุปถัมภ์โดยการสร้างแรงจูงใจให้กับนักลงทุนรายใหม่
การสำรวจงานแสดงเส้นด้ายและผ้าผืนสำหรับฤดูใบไม้ร่วงและฤดูหนาว ปี 2003/2004ในยุโรป
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มีผู้เข้าร่วมงานทั่วไปและนักธุรกิจเข้าเยี่ยมชมงานแสดงเส้นด้ายและผ้าสำหรับฤดูใบไม้ร่วงและฤดูหนาวปี 2003/2004 อย่างคับคั่ง สาเหตุหลักมาจากสภาพเศรษฐกิจที่เข้มแข็งและการอ่อนค่าของเงินสกุลดอลล่าร์เมื่อเปรียบเทียบกับเงินสกุลยูโร และการปรับปรุงคุณภาพการผลิตสินค้าในกลุ่มประเทศเอเซีย โดยเฉพาะ  Texword ซึ่งเป็นงานแสดงผ้าผืนในกรุงปารีสที่รวมผู้แสดงสินค้าผ้าผืนจากทั่วทุกมุมโลก มีความแข็งแกร่งมากขึ้นเรื่อยๆ ซึ่ง Texword กลายเป็นงานแสดงสินค้าผ้าผืนที่สำคัญสำหรับวงการแฟชั่น  ผู้จัดงานจาก Premiere Vision ซึ่งอยู่ในปารีสได้รับความสำเร็จเนื่องจากการเชิญชวนผู้ร่วมแสดงสินค้าจากกลุ่มประเทศที่ไม่ใช่ยุโรปเข้าร่วมงาน  นอกจากนี้เพื่อดึงดูดกลุ่มลูกค้าผู้ซื้อที่ให้ความสนใจงานเป็นอันดับต้น โดยได้จัดงานนี้ต่อจากงาน Italian Fairs ในทันที ซึ่งมีงาน 2 งานแสดงใหม่ที่เกิดขึ้นในปีนี้ คือที่ Munich and Madrid   แต่ทางผู้ซื้อให้ความเห็นว่าเพื่อให้การค้นหาแหล่งวัตถุดับง่ายขึ้นควรจะมีการจัดงานน้อยครั้งกว่านี้
โดยในงานมีการเปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็วสำหรับฤดูกาลนี้ทั้งในด้านเส้นด้ายและผ้าผืน ซึ่งดูเหมือนว่าโรงงานปั่นด้ายและผ้าผืนจะหยุดพักและรอดูการเปลี่ยนแปลงของวงจรธุรกิจในขาขึ้นอยู่  โดยได้ให้ความสำคัญกับมุมมองและความรู้สึกเป็นธรรมชาติต่อไป โดยในกลุ่มเส้นด้ายจะเน้นที่ความอ่อนนุ่มและฟูแต่มีความแวววาวเพียงเล็กน้อย  หัตถกรรมจะเน้นไปที่ผ้าสักกะหลาดแบบคลาสสิกที่ปรับเปลี่ยนสีและเส้นใยใหม่ให้มีความอ่อนนุ่มและมีพื้นผิวที่บางเบาขึ้น  นักออกแบบยังคงมองกลับไปที่มุมมองที่เป็นฤดูกาลผลิตเหล้าองุ่น “Vintage” ซึ่งเป็นสิ่งที่ล่วงเลยมาแล้ว  และยังคงมองย้อนหลังกลับไปฤดูกาลสุดท้ายที่เน้นการแต่งตัวแบบรุ่งริ่ง “Tattered” สำหรับผ้ายีนส์  แบบที่มีการขัดสีมีแนวโน้มว่าลดความนิยมไป
นวัตกรรมใหม่ ในอุตสาหกรรมกรรมเส้นใย สิ่งทอ เครื่องแต่งกายและเครื่องจักร
Innovations in Fibres, Textiles, Apparel and Machinery

ผู้ประกอบการต่างดำเนินการอย่างต่อเนื่องในการค้นหาความคิดใหม่ซึ่งสามารถเพิ่มความสามารถในการแข่งขันให้กับตัวเอง  รายระเอียดเกี่ยวกับนวัตกรรมในรายงานฉบับนี้แสดงถึงความเป็นไปได้ของความคิดซึ่งกำลังอยู่ในช่วงของการพัฒนาและดำเนินการทุกระดับของอุตสาหกรรมสิ่งทอและเครื่องแต่งกาย ตั้งแต่เส้นใยจนกระทั้งถึงสินค้าระดับผู้บริโภค
อุตสาหกรรมเส้นใย ความหลากหลายของเส้นใย Cargill Dow’s Polylactic acid (PLA) ก่อให้เกิดความหลากหลายของการนำไปใช้ของ Biodegradable synthetic fibres ซึ่งผลิตจากธรรมชาติ ที่เป็นวัตถุดิบใหม่  ความร่วมมือกับ Penn Nyla ทำให้เกิดผลลัพธ์ต่อขอบเขตในการผลิตผ้าผืนที่ขึ้นอยู่กับการปั่น ลายผ้า ความกว้าง และการผลิตเส้นด้ายจากเส้นใยที่มีขนาดเล็กมากๆ  นอกจากนี้ ความพยายามที่จะผลิตเส้นใยสังเคราะห์ที่ใกล้เคียงธรรมชาติขึ้นทำให้เกิดการพัฒนาของเส้นใยโพลิเอสเตอร์ โดยได้ปรับปรุงในเรื่องการดูดซับความชื้น ซึ่งวิธีนี้จะทำให้เกิดการปรับเปลี่ยนการใช้ฝ้ายในเครื่องแต่งกาย และ cotton-like meltblown lyocell fibres

นวัตกรรมอื่นๆซึ่งรวมไปถึง การปรับเปลี่ยน Polylefin fibre  เพื่อทำให้มีความสามารถในการย้อมได้มากขึ้น ซึ่งจะทำให้เกิดความเหมาะสมต่อการใช้งานในอุตสาหกรรมเครื่องแต่งกาย การลดการเกิดการเกาะติดของแมลงในผ้าผืนและถุงเท้าที่เป็นสาเหตุให้เกิดรอยแผลพอง คัน ขณะสวมใส่
ดังนั้นคุณลักษณะดังที่ได้กล่าวมาคือนวัตกรรมใหม่ที่เกิดขึ้นในกระบวนการผลิต ซึ่งรวมไปถึงการปรับปรุงกระบวนการผลิตเส้นด้ายจากเส้นใยสั้น ซึ่งกระบวนการผลิตดังกล่าวก่อให้เกิดผลิตผลที่สูงขึ้นในเส้นด้ายตีเกลียวและกระบวนการผลิตผ้าผืนโดยวิธีการ Hydorentanglement

ธุรกิจค้าปลีกเสื้อผ้าที่ขายแบบลดราคาและเสื้อค่าราคาแพงในสหราชอาณาจักร
Discount and Value Clothing Retailing in the UK

รายงานฉบับนี้เสนอถึงอัตราการเจริญเติบโตของธุรกิจค้าปลีกเสื้อผ้าที่ขายแบบลดราคาและเสื้อผ้าราคาประหยัดโดยเน้นไปที่ 11 ผู้นำ ซึ้งได้แก่ Bewise, Cromwells, Madhouse, Ethel Austin, Mackays, Matalan, Peacock Group, Primark, QS Group, The Officers Club, TK Maxx, and Uniqlo. จากนั้นได้อธิบายถึงลักษณะของการดำเนินธุรกิจเสื้อผ้าและการแข่งขันในตลาดดังกล่าวของ 2 ห้างสรรพสินค้าที่มีหลายสาขาอย่าง Asda และ Tesco

โดยทั่วไปแล้ว ธุรกิจค้าปลีกเสื้อผ้าแบบลดราคา (Discount Retailer) ขายลดราคาสินค้ามีแบรนด์อื่นๆให้ต่ำกว่าราคาที่กำหนดไว้ ในขณะที่ร้านค้าปลีก ร้านค่าปลีกราคาประหยัด(Value Retailing) ขายสินค้าที่ติดป้ายของตัวเองในราคาที่ต่ำกว่าราคาที่กำหนด แต่อย่างไรก็ตามทั้ง 2 ธุรกิจนั้นไม่ได้เน้นที่ตลาดเฉพาะกลุ่ม  ยกตัวอย่างเช่น Matalan ขายสินค้าที่เป็นเสื้อผ้าหลายหลากกลุ่มที่มาจากร้านค้าใหญ่ตามแหล่งร้านค้าปลีกต่างๆ  โดยจะขายรวมกับสินค้าที่เป็นแบรนด์ของตัวเองประเภทอื่นๆด้วย    Ethel Austin และ QS ขายเสื้อผ้าแบรนด์ชั้นนำในราคาถูกซึ่งได้จากร้านในย่านที่มีชื่อเสียง ในขณะที่ Primark และ Peacocks จะขายแข่งขันกับร้านค้าที่ขายสินค้าหลากหลาย เช่น BHS, Marks & Spencer และ Littlewords.     TK Maxx จะขายสินค้าเสื้อผ้าที่มีแบรนด์แต่ลดราคาเท่านั้น ในขณะที่ The officers Clubซึ่งเป็นหนึ่งในร้านค้าเสื้อผ้าลดราคาเพียงไม่กี่ร้านในสหราชอาณาจักรที่ขายเฉพาะเสื้อผ้าสุภาพบุรุษ
การขยายตัวของร้านค้าปลีกเสื้อผ้าลดราคาในสหราชอาณาจักรมีความแปลกใหม่ตลอดเวลา ผู้เขียนเคยมีความคิดว่า ผู้บริโภคชาวอังกฤษไม่ค่อยให้การยอมรับในความคิดดังกล่าวเหมือนอย่างประเทศอื่นๆ แต่การเจริญเติบโตของธุรกิจเสื้อผ้าลดราคากลับเกิดขึ้นมาในช่วงของการเพิ่มขึ้นในการใช้จ่ายของผู้บริโภคมากกว่าในช่วงที่เกิดภาวะฝืดเคือง แต่อย่างไรก็ตาม ความสำเร็จของร้านค้าลดลาคาสะท้อนให้เห็นถึงความจริงที่ว่า ตลาดเสื้อผ้าในสหราชอาณาจักรมีความเป็นสุดขั้วเกิดขึ้น  ร้านค้าราคาแพงขายสินค้าเหมือนกับร้านค้าลดราคา ซึ่งทั้งสองส่วนก็ดำเนินธุรกิจไปได้ด้วยดีทั้งคู่  ซึ่งผู้ที่เสียผลประโยชน์มากที่สุดคือร้านค้าในตลาดละดับกลางและร้านค้าอิสระ
