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ข้อมูลอุตสาหกรรมและการส่งออกสิ่งทอของประเทศสหรัฐอาหรับเอมิเรตส์

* มีเฉพาะข้อมูลการนำเข้าผ้าผืนและเส้นใยประดิษฐ์ พิกัดศุลกากร HS 540700 *

1. การผลิต

ไม่มีการผลิตผ้าผืนในสหรัฐอาหรับเอมิเรตส์

2. การนำเข้า

- การนำเข้าในรัฐดูไบ ในปี 2541 มีมูลค่า 1,109 ล้านดอลลาร์สหรัฐ ลดลงจากปี 2540 มูลค่า 1,232 ล้านดอลลาร์สหรัฐ 10%

- แหล่งนำเข้า เกาหลีใต้ 41% ไต้หวัน 15% อินโดนีเซีย 14% ญี่ปุ่น 9.5% อินเดีย 9% ไทย 4% จีน 3% ปากีสถาน 1% สหรัฐอเมริกา และสิงคโปร์ ประมาณ 1%

- การนำเข้าจากไทย ในปี 2541 มีมูลค่า 42 ล้านดอลลาร์สหรัฐ ลดลงจากปี 2540     มูลค่า 54 ล้านดอลลาร์สหรัฐ 22%

3. การส่งออก

สินค้าที่นำเข้า 60% ส่งออกต่อไปยังประเทศอื่นในตะวันออกกลาง CIS และแอฟริกา

4. ช่องทางการตลาดและระบบการจำหน่าย

- ผู้นำเข้า/ผู้ค้าส่ง และร้านค้าส่ง ส่วนใหญ่ตั้งอยู่ในย่าน Bur Dubai เป็นย่านค้าส่งผ้าผืน โดยเฉพาะผ้าผืนที่นำเข้าเพื่อขายส่งและเพื่อส่งออกต่อ

- นายหน้า (Commission agents) เป็นพ่อค้าคนกลางติดต่อเจรจาการขายระหว่างผู้ผลิต ผู้ส่งออก กับผู้ซื้อ ผู้นำเข้ารายย่อย และรวบรวมคำสั่งซื้อเพื่อติดต่อสั่งซื้อกับผู้ส่งออก   โดยคิดค่านายหน้าประมาณร้อยละ 1-3
- ผู้นำเข้า/ผู้ค้าปลีก เป็นผู้นำเข้าสินค้าคุณภาพดี ราคาแพง เพื่อจำหน่ายในร้านค้าและเครือข่ายของตน

- โรงงานผลิตเสื้อผ้า

- ส่วนเหลื่อมของราคา


1) ราคานำเข้า/ราคาขายส่ง บวกเพิ่ม 20%


2) ราคาขายส่ง/ราคาขายปลีก บวกเพิ่ม 30%

- ฤดูกาลสั่งซื้อ เดือนตุลาคม ถึงเดือนเมษายน

- ฤดูกาลจำหน่าย ตลอดทั้งปี แต่จะขายดีในช่วงเดือนตุลาคมถึงเดือนเมษายน ซึ่งเป็น  ฤดูท่องเที่ยว มีนักท่องเที่ยวจากต่างชาติทั่วโลกเดินทางเข้าไปพักผ่อนและซื้อสินค้า    ตลาดจะเบาบางในช่วงเดือนมิถุนายนถึงเดือนสิงหาคม ซึ่งเป็นฤดูร้อน

- ภาษีนำเข้าจากราคา C.I.F. 4%
- เอกสารประกอบการนำเข้า ใบกำกับสินค้า (Invoice) แบบฟอร์มแหล่งกำเนิดสินค้า (Certificate of origin) ที่ประทับตรารับรองจากหอการค้าไทย และได้รับการอนุญาต (Legalize) จากสถานทูตสหรัฐอาหรับเอมิเรตส์ในประเทศไทย ใบขนสินค้า (Bill of lading) และ Packing list

5. กฎระเบียบที่มีผลต่อการส่งออกสิ่งทอ ไม่มี

6. การแข่งขัน เป็นการแข่งขันกันด้านราคาระหว่างผู้นำเข้า
7. สิทธิพิเศษทางภาษีศุลกากร ไม่มี และไม่มีการกำหนดโควตา

8. สาเหตุที่สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์นำเข้าสินค้าผ้าผืนจากไทยลดลง

- ขณะนี้ธุรกิจการค้าโดยรวมของสหรัฐอาหรับเอมิเรตส์ยังไม่ดีนัก เนื่องจากประเทศ      ที่เป็นตลาดส่งออกของสินค้าที่ดูไบส่งออกต่อ (Re-export) หลายแห่งลดการสั่งซื้อ     สินค้าลง เช่น สหพันธรัฐรัสเซียประสบปัญหาค่าเงินรูเบิลตกต่ำ และผู้ซื้อจากรัสเซีย    เดินทางไปท่องเที่ยวและซื้อสินค้าจากดูไบลดลงด้วย

- สินค้ามีการแข่งขันด้านราคาสูง โดยเฉพาะสินค้าที่นำเข้าจาเกาหลีใต้ ไต้หวัน           อินโดนีเซีย และจีน

- มีการแข่งขันด้านคุณภาพด้วย โดยเฉพาะสินค้าผ้าผืนจากญี่ปุ่นและเกาหลีใต้เป็นที่  ยอมรับว่ามีคุณภาพดี และประเทศเหล่านี้มีการพัฒนาสินค้าและการออกแบบลวดลาย และเนื้อผ้าอยู่เสมอ และในขณะนี้ค่าเงินของญี่ปุ่นและเกาหลีใต้ลดลงทำให้สินค้าราคาถูก

9. ข้อเสนอแนะในการปรับปรุงตัวของไทย

- ควรให้ความสำคัญต่อการติดต่อสอบถามตอบข้อสนเทศของผู้นำเข้าในต่างประเทศ

- ควรมีแคตาล็อกและตัวอย่างผ้าที่พร้อมจะนำเสนอให้ลูกค้า

- ควรหาโอกาสเดินทางไปพบปะกับผู้ซื้อโดยตรงเป็นบางโอกาส หรือร่วมงานแสดงสินค้าที่ภาครัฐบาลไทย หรือภาคเอกชนของท้องถิ่นจัดขึ้น เพื่อศึกษาตลาดให้ทราบถึงรสนิยมของผู้บริโภค นำมาปรับปรุงสินค้าให้เหมาะสมกับตลาด อีกทั้งเป็นโอกาสที่จะได้ติดต่อสร้างความสัมพันธ์กับผู้นำเข้าโดยตรง

สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์

สหรัฐอาหรับเอมิเรตส์

