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ข้อมูลระบบการค้า/การตลาด และกฎระเบียบการนำเข้าสิ่งทอในประเทศแคนาดา

1. ประเภทสินค้าที่นำเข้า

- เสื้อผ้าสำเร็จรูป HS code 6101-6114, 6201-6211

- ผ้าผืน ประเภท ผ้าขนสัตว์ HS code 5111-5112 ผ้าฝ้าย HS code 5209-5212      ผ้าทอมือ HS code 5447-5048, 5512-5516 ผ้าอื่นๆ HS code 5007,       5310-5311, 5601-5603, 58-*, 59-*, 60

- เส้นใยและเส้นด้าย ประเภท ด้ายขนสัตว์ HS code 5106-5107 ด้ายฝ้าย HS code 5204-5207 ด้ายปั่นมือ HS code 5401-5403, 5406, 5408-5411 ด้ายอื่นๆ   HS code 5004, 5307-8, 5604, 5606, 5609

- ส่วนประกอบเครื่องแต่งกาย ประเภท เครื่องรัดทรง HS code 6212 ถุงมือ HS code 6116 ถุงน่อง HS code 6115 เครื่องปกคลุมศรีษะ HS code 65 ผ้าพันคอ HS code 6214 เนคไท HS code 6215 ผ้าเช็ดหน้า HS code 6213 และ อื่นๆ HS code 6217

2. การผลิตและการบริโภค

- ในปี 2537 แคนาดาผลิตเสื้อผ้าสำเร็จรูปมูลค่า 7,500 ล้านดอลลาร์แคนาดา หรือ 5,300 ล้านดอลลาร์สหรัฐ โรงงานขนาดใหญ่ส่วนใหญ่ผลิตเสื้อผ้าราคาปานกลางถึงต่ำ หรือผลิตตามคำสั่งผลิตของผู้นำเข้าในสหรัฐ ผู้ประกอบการเสื้อผ้าแฟชั่นชั้นสูงจะเป็นรายเล็ก และไม่มีร้านตัดเสื้อในแคนาดา

- อุตสาหกรรมสิ่งทอพื้นฐานในแคนาดาผลิตเส้นใย เส้นด้าย ผ้าทอหน้ากว้าง และผ้าถักหน้ากว้างด้วยเส้นใยที่สังเคราะห์จากผลิตภัณฑ์ปิโตรเคมีหรือเยื่อไม้ ไม่มีการผลิตเส้นใยธรรมชาติ เช่น ฝ้าย ไหม ลินิน และขนสัตว์ ในแคนาดา ในปี 2537 แคนาดานำเข้าผ้าทอจากใยธรรมชาติมูลค่า 4,600 ล้านดอลลาร์แคนาดา หรือ 3,260 ล้านดอลลาร์สหรัฐ

3. การนำเข้า

- ในช่วงเดือนมกราคม-กันยายน 2542 แคนาดานำเข้าสิ่งทอรวม 4,796.69 ล้านดอลลาร์สหรัฐ

    มูลค่านำเข้าสิ่งทอของแคนาดาและส่วนแบ่งตลาด หน่วย : ล้านดอลลาร์สหรัฐ



   มูลค่า


  สัดส่วน


             รายการ
   2540
   2541
   2542
(มค.-กย.)
  2540
   2541
   2542

(มค.-กย.)

เสื้อผ้าสำเร็จรูป
2,415.45
2,831.32
2,280.55
   43.43
   45.27
   47.54

ผ้าผืน
2,147.48
2,355.18
1,694.94
   38.62
   37.66
   35.34

เส้นด้าย
   658.63
   694.18
   536.41
   11.84
   11.10
   11.18

ส่วนประกอบเครื่องแต่งกาย
   339.67
   373.64
   284.79
     6.11
     5.97
     5.94

รวม
5,561.23
6,254.32
4,796.69
 100.00
 100.00
 100.00

- การนำเข้าจากไทย ในช่วงเดือนมกราคม-กันยายน 2542 แคนาดานำเข้าเครื่องนุ่งห่มจากไทยมูลค่า 71.54 ล้านดอลลาร์สหรัฐ ส่วนใหญ่เป็นประเภทเสื้อผ้าถัก

   มูลค่าการนำเข้าเครื่องนุ่งห่มของแคนาดาจากไทย ส่วนแบ่งตลาด และชนิดสินค้าที่นำเข้า

หน่วย : ล้านดอลลาร์สหรัฐ



  มูลค่า


 สัดส่วน


             รายการ
  2540
  2541
   2542
(มค.-กย.)
 2540
  2541
   2542

(มค.-กย.)

6105 เสื้อผ้าบุรุษประเภทถัก
   5.07
   8.26
   7.92
    8.80
  11.07
  11.06

6205 เสื้อเชิ้ตบุรุษและเด็กชาย
   7.47
   8.09
   5.84
  12.97
  10.85
    8.17

6203 ชุดสูทบุรุษและเด็กชายชนิดผ้าทอ
   6.27
   8.05
   6.40
  10.89
  10.79
    8.95

6110 เสื้อสวมหัวชนิดถัก
   3.38
   6.91
   8.94
    5.87
    9.26
  12.50

6201 เสื้อโอเวอร์โค้ตบุรุษและเด็กชาย
   6.88
   6.78
   4.35
  11.95
    9.09
    6.08

6204 ชุดสูทสตรีและเด็กหญิงชนิดผ้าทอ
   4.71
   6.75
   8.89
    8.18
    9.04
  12.43

6111 เสื้อผ้าเด็กทารกชนิดถัก
   4.03
   5.48
   5.21
    7.00
    7.34
    7.29

6103 ชุดสูทบุรุษและเด็กชายชนิดถัก
   2.90
   4.83
   2.89
    5.04
    6.47
    4.04

6104 ชุดสูทสตรีและเด็กหญิงชนิดถัก
   2.41
   3.32
   2.91
    4.19
    4.45
    4.07

6109 เสื้อยืด
   1.99
   3.08
   3.92
    3.47
    4.12
    5.48

6202 เสื้อโอเวอร์โค้ตสตรีและเด็กหญิง
   3.01
   2.82
   2.88
    5.23
    3.78
    4.02

6206 เสื้อสตรีและเด็กหญิงชนิดผ้าทอ
   1.29
   1.83
   2.10
    2.24
    2.45
    2.93

6209 เสื้อผ้าเด็กทารกชนิดผ้าทอ
   0.79
   1.38
   1.24
    1.37
    1.84
    1.73

6106 เสื้อสตรีและเด็กหญิงชนิดผ้าถัก
   1.18
   1.33
   1.29
    2.04
    1.79
    1.81

6108 ชุดนอน ชุดชั้นในสตรีชนิดผ้าถัก
   0.47
   1.03
   2.80
    0.82
    1.38
    3.91

6211 ชุดกีฬา ชุดสกี ชุดว่ายน้ำ
   1.82
   0.64
   0.38
    3.16
    0.86
    0.53

6114 เสื้อผ้าถักอื่นๆ
   0.60
   0.54
   0.69
    1.05
    0.72
    0.96

6208 ชุดนอน เสื้อคลุมอาบน้ำสตรี
   0.22
   0.47
   0.02
    0.39
    0.62
    0.02

6207 ชุดนอน เสื้อคลุมอาบน้ำบุรุษ
   0.12
   0.35
   0.19
    0.21
    0.47
    0.27

6101 เสื้อโอเวอร์โค้ตอื่นๆ
   0.10
   0.29
   0.46
    0.18
    0.39
    0.64

6113 เสื้อผ้าถักอื่นๆ
   0.09
   0.28
   0.14
    0.17
    0.37
    0.19

6102 เสื้อโอเวอร์โค้ตสตรีอื่นๆ ชนิดถัก
   0.09
   0.21
   0.61
    0.16
    0.28
    0.86

6112 ชุดกีฬา ชุดสกี ชุดว่ายน้ำชนิดถัก
   0.82
   0.19
   0.10
    1.43
    0.26
    0.14

6210 เสื้อผ้าอื่น
   0.43
   0.14
   0.06
    0.75
    0.19
    0.09

รวม
 57.59
 74.63
 71.54
100.00
100.00
100.00

4. ระบบการค้าและช่องทางกระจายสินค้า

- เสื้อผ้าเร็จรูป


ผู้ส่งออกในต่างประเทศ
Central Buying Centre
ห้างสรรพสินค้า




Chain stores


ผู้ส่งออกในต่างประเทศ
Importers/Agents
Central Buying Centre
ห้างสรรพสินค้า





Chain stores


ผู้ส่งออกในต่างประเทศ
Wholesaler/Importers/Agents
Independent stores/




Specialty stores

- ผ้าผืน ผู้ผลิตเสื้อผ้าและเคหะสิ่งทอที่ใช้ผ้าผืนที่ผลิตตามแนวโน้มแฟชั่น จะมอบหมาย  ให้คนกลางเป็นผู้จัดหาวัตถุดิบผ้าผืนตามที่ผู้ผลิตต้องการ เพราะคนกลางจะเป็นผู้รู้แหล่งวัตถุดิบ เดินทางไปชมงานแสดงสินค้าที่เกี่ยวข้อง และรู้รูปแบบความต้องการของผู้ผลิตและตลาด คนกลางทำหน้าที่คล้ายเป็นผู้ค้าส่งแต่จะทราบความต้องการของลูกค้ามากกว่า โดยมีช่องทางการตลาดดังนี้

ผู้ส่งออกในต่างประเทศ
คนกลาง (Jobbers)
ผู้ใช้ผ้าผืนในอุตสาหกรรม



ซึ่งอาจเป็น Agents หรือ Brokers
ผู้ผลิตเครื่องนุ่งห่มและเคหะสิ่งทอ
- ผู้ใช้ผ้าผืนที่ไม่คำนึงถึงแฟชั่น เช่น ใช้เพื่ออุตสาหกรรมอื่นๆ จะมอบหมายให้ผู้ค้าส่งเป็นผู้จัดหาสินค้าให้ โดยมีช่องทางการตลาดดังนี้


ผู้ส่งออกในต่างประเทศ
ผู้ค้าส่ง
ผู้ใช้ผ้าผืนในอุตสาหกรรม




หรือผู้ขายปลีกผ้าผืน


ผู้ส่งออกในต่างประเทศ

ผู้ใช้ผ้าผืนในอุตสาหกรรม

- การส่งมอบเสื้อผ้าและสิ่งทอให้ทันกำหนดเวลาเป็นปัจจัยสำคัญที่สุด หลังจากสั่งสินค้าและกำหนดวันส่งมอบสินค้า ความผิดพลาดในการส่งมอบอาจหมายถึงการยกเลิกสัญญา  สั่งซื้อสินค้าแม้ว่าจะทำสัญญาล่วงหน้ากันเป็นปี

- กำหนดเวลาสั่งซื้อและส่งมอบสินค้าในฤดูกาลสำคัญมีดังนี้


ฤดูใบไม้ร่วง/ฤดูร้อน
ผู้ซื้อสั่งซื้อสินค้า :
เดือนกุมภาพันธ์/มีนาคม



ส่งมอบสินค้าครั้งแรก :
เดือนมิถุนายน



เก็บสินค้าเต็มสต๊อก :
เดือนสิงหาคม/กันยายน



ส่งมอบสินค้ากลางฤดู :
เดือนพฤศจิกายน (เสื้อผ้าวันหยุด)


ฤดูใบไม้ผลิ/ฤดูร้อน
ผู้ซื้อสั่งซื้อสินค้า :
เดือนสิงหาคม/กันยายน



ส่งมอบสินค้าครั้งแรก :
เดือนพฤศจิกายน



เก็บสินค้าเต็มสต๊อก :
เดือนมีนาคม

5. ราคาและส่วนต่างการตลาด

- ผู้ค้าปลีกในแคนาดาเริ่มสั่งซื้อสินค้าจากประเทศกำลังพัฒนาที่มีราคาต่ำเพื่อเพิ่มกำไรจากการขาย โดยอาจกำหนดราคาขาย 3-6 เท่าของราคา F.O.B.

- ผู้ค้าส่งกำหนดราคาขายสูง 2-4 เท่าของราคา F.O.B.
- ผู้ค้าปลีกกำหนดราคาขาย 2 เท่าของราคาขายส่ง

- ตัวแทน (Agent) ซึ่งไม่ใช่เจ้าของสินค้าจะคิดค่าตอบแทน 10-20% ของราคาสินค้า

- ผู้ผลิตในแคนาดาจะขายสินค้าราคาสูงกว่าราคาขายปลีกมากกว่าสองเท่า

6. ช่องทางการเข้าสู่ตลาด

6.1 ความต้องการของตลาด

· เสื้อผ้าสำเร็จรูป ความชอบของคนแคนาดา คือ สีน้ำเงินทุกโทนสี สีกลาง สีธรรมชาติ (ดำ เทา น้ำตาล) และสีอ่อนแม้จะเป็นในช่วงฤดูหนาวก็ตาม ชอบเสื้อผ้าที่สวมสบาย รูปแบบเสื้อผ้าสไตล์ยุโรป เสื้อผ้าที่มีลู่ทางและแนวโน้มดีในอนาคตคือ เสื้อผ้าชุดทำงาน เช่น ชุดสูทสำหรับบุรุษ ชุดสูทสำหรับสตรี ชุดกีฬา ชุดยีนส์ ชุดชั้นในสตรี และส่วนประกอบเครื่องแต่งกาย

· ผ้าผืน เนื่องจากการผลิตผ้าผืนในแคนาดามีจำกัด จึงมีโอกาสสำหรับผ้าผืนที่จะเข้าไปขยายตลาดในแคนาดา ทั้งสินค้าระดับบนและระดับล่างของตลาด โดยเฉพาะผ้าทอจากใยธรรมชาติ โดยผู้บริโภคผ้าผืนมี 3 กลุ่ม คือ ผู้ผลิตเครื่องนุ่งห่ม ผู้ผลิตเคหะ  สิ่งทอ และผู้ผลิตในอุตสาหกรรม (เช่น ตาข่าย สายพาน ชุดกันไฟ ผ้าที่ใช้ในการ   ผ่าตัด และอุปกรณ์สนับสนุนในอุตสาหกรรมต่างๆ)

6.2 คุณภาพสินค้า ในแคนาดาไม่มีการกำหนดคุณภาพมาตรฐานสำหรับสิ่งทอและเสื้อผ้าสำเร็จรูป แต่สินค้าที่มีลักษณะบางรายการมีการกำหนดมาตรฐานเฉพาะทางไว้

6.3 กฎระเบียบในการนำเข้า

· Textiles Labeling Act ฉลากสินค้าต้องระบุองค์ประกอบของวัตถุดิบ ที่ตั้งของผู้แทนจำหน่าย และหมายเลข CA ของผู้แทนจำหน่าย โดยต้องฉลากสินค้าต้องติดถาวรบนสินค้า ยกเว้นเครื่องนุ่งห่มที่ไม่ต้องติดฉลากถาวร เช่น เครื่องปกคลุมศรีษะ ชุดชั้นใน ชุดว่ายน้ำ  ถุงน่อง ผ้าพันคอ ถุงมือ เป็นต้น ซึ่งฉลากสามารถดึงออกได้ หรือติดที่ หีบห่อสินค้าแทน

· Marking of Imported Goods Order สินค้าที่นำข้าแคนาดาต้องระบุแหล่งกำเนิด   สินค้าเป็นภาษาฝรั่งเศส หรือภาษาอังกฤษ

· ขนาด ใช้ขนาดมาตรฐานของแคนาดา (Canada Standard Size System - CS) ซึ่งเป็นมาตรฐานเดียวกับสหรัฐอเมริกา เริ่มจาก 5/6 ถึง 19/20
· ฉลากการดูแลรักษาสินค้า

· การบรรจุหีบห่อ หีบห่อต้องมีความทนทานต่อสภาพอากาศ เสื้อผ้าบรรจุในถุงพลาสติกถุงละตัว หากต้องใช้กล่องที่แสดงบนชั้นวางสินค้า ผู้ผลิตจะเป็นผู้บรรจุ   เสื้อผ้าลงกล่องให้ด้วย

7. อัตราภาษีนำเข้า และระบบโควตา

7.1 โควตา สินค้าที่แคนาดานำเข้าจากไทย ส่วนใหญ่เป็นสินค้าที่มีการกำหนดโควตานำเข้า โดยผู้ส่งออกไทยต้องมีหนังสืออนุญาตส่งออกซึ่งออกโดยกรมการค้าต่างประเทศแสดงต่อหน่วยงาน External Affairs Canada เพื่อผ่านพิธีการศุลกากร

7.2 ภาษีนำเข้า แคนาดาให้สิทธิพิเศษแก่ประเทศไทยเสียภาษีนำเข้าในอัตราต่ำกว่าปกติ (GPT Rate) โดยผู้ส่งออกไทยต้องแนบฟอร์ม เอ ไปพร้อมเอกสารส่งออก หากรายการใดไม่สามารถเสียภาษีนำเข้าในอัตรา GPT ไทยจะได้รับสิทธิพิเศษตามอัตรา MFNT (most favoured nation tariff rate)


- อัตราภาษีนำเข้าเสื้อผ้าโดยเฉลี่ย
22%


- อัตราภาษีนำเข้าผ้าผืน
0-16.5%


- อัตราภาษีนำเข้าเส้นใยและเส้นด้าย
0-10.0%


- อัตราภาษีนำเข้าส่วนประกอบเครื่องแต่งกาย
0-22%

8.
ธรรมเนียมปฏิบัติของผู้นำเข้า


8.1 ตัวแทน (Agent) ผู้ส่งออกที่ตัวแทนต้องการติดต่อด้วยมีธรรมเนียมปฏิบัติดังนี้


- ผู้ส่งออกต้องเสนอสินค้าทั้งหมดให้นายหน้าพิจารณา


- ไม่มีข้อร้องเรียนด้านการเงินหรืออื่นๆ


- เป็นผู้ที่เคยติดต่อกันมาก่อนหน้าหลายครั้งหลายคราวจนเป็นที่เชื่อใจและมีความรู้


   ด้านตลาดแคนาดาเป็นอย่างดี


- นายหน้าสำหรับสินค้าเสื้อผ้าและสิ่งทอส่วนใหญ่จะมีฐานการค้าอยู่ที่เมืองมอนทรีล


   และโตรอนโต


ส่วนตัวแทนจะทำหน้าที่


- คัดเลือกรูปแบบ ผ้าที่จะใช้ตัดเย็บ สี และส่วนใหญ่มักจะพัฒนารูปแบบการผลิต


   ร่วมกับผู้ส่งออก


- ประมาณการปริมาณขาย


- ซื้อตัวอย่างสินค้าเพื่อนำไปทดลองขาย


- คำนวณต้นทุนของการขายปลีก โดยจะพิจารณาจากอัตราแลกเปลี่ยน ค่าใช้จ่าย


   ในการผ่านพิธีการศุลกากร ค่าขนส่ง ค่าประกัน และค่าใช้จ่ายของนายหน้าเอง


- เข้าร่วมงานแสดงสินค้าต่างๆ เพื่อให้ลูกค้าพิจารณาและตัดสินใจซื้อสินค้า


- เสนอขายสินค้าให้แก่ลูกค้าและจัดหมวดหมู่สินค้าทุก 2 สัปดาห์


- ตรวจสอบความสนใจของลูกค้าและเปิด L/C ให้ผู้ส่งออกในต่างประเทศ


- จัดการด้านการขนส่งสินค้าไปยังแคนาดา ดำเนินพิธีกาศุลกากร ตรวจสอบสินค้า


- ส่งมอบสินค้าให้แก่ร้านค้าปลีกในแคนาดา


- ติดตามผลและแก้ไขปัญหาที่อาจเกิดขึ้นแก่ลูกค้า


ผู้ส่งออกไทยจะสามารถติดต่อตัวแทนได้จากงานแสดงสินค้าต่างๆ หรือจากโฆษณาในหนังสือพิมพ์หรือนิตยสารการค้าที่เกี่ยวข้อง หรือสอบถามได้จาก Trade Facilitation Office ในแคนาดาซึ่งจะช่วยติดต่อหาตัวแทนที่เหมาะสมให้แก่ผู้ส่งออก

8.2 ผู้นำเข้า จะทำหน้าที่ในลักษณะเดียวกับตัวแทนตามที่กล่าวข้างต้น แต่ผู้นำเข้าจะเป็น เจ้าของสินค้า ในขณะที่ตัวแทนไม่มีสิทธิในความเป็นเจ้าของสินค้า

8.3 อื่นๆ นอกเหนือจากที่ผู้ส่งออกจะจำหน่ายสินค้าผ่านตัวแทนหรือผู้นำเข้าแล้วผู้ส่งออกไทยสามารถจำหน่ายสินค้าในตลาดแคนาดาได้โดยตรง เช่น การเข้าร่วมงานแสดงสินค้า    ที่สามารถติดต่อกับผู้ค้าปลีกได้โดยตรง ซึ่งการค้าปลีกส่วนใหญ่จะมีศูนย์กลางที่ห้างสรรพ  สินค้า การจำหน่ายให้กับห้างสรรพสินค้า หรือ Chain stores ขนาดใหญ่จะช่วยให้ผู้ส่งออกสามารถจำหน่ายสินค้าได้ในปริมาณมาก

9. ข้อตกลงทางการค้ากับประเทศผู้ส่งออก แคนาดามีข้อตกลงการค้า เช่น

- North American Free Trade Agreement ซึ่งภาษีเสื้อผ้าที่ผลิตในสหรัฐอเมริกาจะค่อยๆ ลดลงเหลือ 0% ในเวลา 10 ปี ปัจจุบันแคนาดาและเม็กซิโกได้ใช้มาตรการดังกล่าวแต่ละระยะเวลาที่ลดภาษีนำเข้าลงยังไม่ครบ 10 ปี

- Canada-Australia & New Zealand Trade Agreement สินค้าและเสื้อผ้าที่ผลิตใน     ออสเตรเลียและนิวซีแลนด์จะเสียภาษีนำเข้าในอัตราต่ำกว่าปกติ Australian tariff (AUT) และ New Zealand tariff (NZT)

- Canada-Chile Trade Agreement สินค้า เสื้อผ้าและสิ่งทอที่ผลิตในชิลีจะเสียภาษีนำเข้าในอัตราต่ำกว่าปกติ Chile tariff (CT)
- Canada-Israel Trade Agreement สินค้าและเสื้อผ้าที่ผลิตในอิสราเอลจะเสียภาษีนำเข้าในอัตราต่ำกว่าปกติ (Canada Israel Agreement Tariff rate-CIAT)
- แคนาดาให้สิทธิพิเศษทางภาษีศุลกากรแก่ประเทศเครือจักรภพในแถบแคริบเบียนเสียภาษีนำเข้าในอัตรา Commonwealth Caribbean Countries Tariff (CCCT)

- ประเทศกำลังพัฒนาที่ไม่มีข้อตกลงการค้ากับแคนาดาจะเสียภาษีนำเข้าในอัตรา Most Favoured Nation Tariff (MFNT) หรือ General Preferential Tariff (GPT)

แคนาดา

แคนาดา


